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onderneming in plaats van dit geld voor 
1 procent rente op de bank te zetten.” 
Wie grotere bedragen inlegt, kan een 
extra beloning tegemoet zien. “Deze 
investeerders krijgen van ons waarde-
coupons waarmee ze bij de Been-Kliniek 
en de RSI-Kliniek kunnen betalen,” aldus 
Coolen. 

Screening
Crowdfundingplatforms screenen 
zorgvuldig elke vermelding om uit te 
sluiten dat potentiële investeerders in 
zee gaan met onbetrouwbare onderne-
mers. Zo vraagt Zorgfunders, een recent 
gestart crowdfundingplatform dat zich 
specifiek op de Nederlandse zorgsector 
richt, de ondernemer altijd om een we-
tenschappelijke basis onder een nieuw 
zorgconcept. “Een stempel van een 
academisch ziekenhuis of van kennis- 
instituut TNO geeft veel vertrouwen”, 
stelt initiatiefnemer Mark Lenssen. 

Een van de innovaties die Zorgfunders 
recent financierde, is de zogenaamde 
Elektronische Neus (Aeonose), een appa-
raat dat aan de hand van ademanalyse 
snel en betrouwbaar hoofd-halskanker 
kan vaststellen. “In drie maanden tijd 

hebben 130 investeerders samen zo’n 
vier ton aan converteerbare leningen 
(leningen die kunnen worden omgezet 
in aandelen, red.) ingelegd.” Voor Lens-
sen hét bewijs dat er voor crowdfunding 
in de zorg een gouden toekomst is weg-
gelegd. Volgens hem investeren mensen 
niet alleen in crowdfunding vanwege 
het potentiële hoge rendement. “Inves-

teerders vinden het leuk hun steentje 
bij te dragen aan zorg waar zij vroeg 
of laat zelf ook mee te maken krijgen. 
Waar crowdfunding momenteel vooral 
wordt ingezet om nieuwe innovaties te 
financieren, zie je ook steeds vaker dat 
meer volwassen zorginstellingen, zoals 
fysiotherapiepraktijken, een uitbreiding 
via crowdfunding financieren.” 

e banken draaien de geld-
kraan dicht!’. Het is een veel-
gehoorde kreet van mensen 
die een onderneming willen 

opzetten of hun bestaande onderneming 
willen uitbreiden. Maar als de bank zich 
terugtrekt, hoe moet een (uitbreiding 
van een) nieuwe onderneming dan 
worden gefinancierd? Crowdfunding, 
een nieuwe financieringsvorm die snel 
terrein wint, kan de oplossing zijn. 

Crowdfunding is een onconventionele 
manier om een project te financieren. 
Geld wordt buiten financiële inter-
mediairs om direct aan particulieren 
gevraagd. De ondernemer zet zijn 
bedrijfsplan op internet met daarbij het 
bedrag dat hij nodig heeft. Wie brood 
ziet in het plan, kan geld ter beschik-
king stellen. Dit kan in de vorm van een 
lening of door het kopen van aandelen. 
In het laatste geval wordt de investeerder 
mede-eigenaar van de onderneming. 

Het rendement dat investeerders op 
hun geld krijgen, ligt bij crowdfunding 
doorgaans flink hoger dan de spaarrente 
bij de bank, een winst van 6 tot 8 procent 
is niet ongebruikelijk. Met uiteraard  
de kanttekening dat investeerders geen 

zekerheid hebben dat zij hun geïnves-
teerde bedrag ook weer terugkrijgen, 
wat bij spaargeld wel het geval is.       

Een crowdfundingplatform biedt 
verschillende projecten aan waaruit 
investeerders kunnen kiezen. Collin 
Crowdfund is zo’n platform, het brengt 
investeerders op zoek naar meer rende-
ment en MKB-ondernemingen met een 
financieringsbehoefte van € 50.000,- tot 
€ 2.500.000,- bij elkaar. 

Gouden greep
Een voorbeeld van een zorgonderneming 
die via Collin Crowdfund haar toekom-
stige groei wil financieren, is VacuMedi-
cal. Dit Utrechtse bedrijf lanceerde eind 
vorig jaar de Been-Kliniek en de RSI-Kli-
niek. Beide klinieken gebruiken een op 
vacuümtechniek gebaseerde therapie die 
is voortgekomen uit onderzoek bij astro-
nauten. De klinieken draaien zo goed dat 
er plannen zijn voor uitbreiding. 

VacuMedical wil in twee maanden  
tijd € 200.000,- aan leningen ophalen  
om nieuwe vestigingen te kunnen 
openen in Rotterdam en Hengelo. Het 
blijkt een gouden greep; in de eerste drie 
weken (peildatum 9 september) legden 

51 investeerders al direct € 178.500,- in. 
Maarten Coolen, oprichter en direc-

teur van beide klinieken, is dolblij met 
de goedlopende crowdfundingcampag-
ne. Hij vertelt dat crowdfunding naast 
financiële voordelen ook nog andere 
voordelen biedt: “Wij merken dat het 
werven van kapitaal via crowdfunding 
een stuk sneller verloopt dan wanneer 
we dit via de bank of private equity (zie 
kader) zouden proberen. Maar belang- 
rijker nog is dat de participanten die  
via dit systeem geld beschikbaar stellen, 
enorm betrokken zijn bij onze onder-
neming. Vaak zijn ze zelf ook patiënt  
(geweest) en zo tevreden over de behan-
deling dat zij graag een financiële bijdra-
ge willen leveren aan de verdere groei 
van het bedrijf. Dit enthousiasme onder 
onze investeerders zorgt bovendien voor 
de nodige ‘free marketing’.” Uiteraard  
is de financiële compensatie die inves-
teerders krijgen in ruil voor het risico 
dat zij nemen, een belangrijke reden  
om te investeren in crowdfunding-
projecten, stelt Coolen: “Veel van onze 
investeerders kiezen er bewust voor een 
deel van hun vermogen tegen 8 procent 
te investeren in een innovatieve zorg-

Nu banken steeds moeilijker krediet verstrekken, kan crowdfunding 
een alternatief zijn. Deze vorm van financieren levert ook nog eens 
betrokken investeerders op. 

Financiering 
via crowdfunding

D‘

Private equity  

Bij private equity wordt buiten de aandelenbeurs om geparticipeerd in bedrijven. 
Volgens de Nederlandse Vereniging van Participatiemaatschappijen (NVP)  
investeerden private equity-fondsen in 2013 voor in totaal 112 miljoen euro in  
gezondheidszorg en biotechnologie. “Voor het verstrekken van financieringen 
aan zorgondernemingen toetsen private equity-fondsen uitgebreid of een zorg-
onderneming wel voldoende marktpotentieel heeft”, zegt Ewout Prins, managing 
partner bij private equity-partij Holland Venture. “Van de 200 aanvragen die wij 
jaarlijks binnenkrijgen, kennen wij er uiteindelijk maar vier toe.” 

Holland Venture, dat beleggers verwelkomt vanaf een bedrag van 2,5 ton,  
heeft twee investeringsfondsen. Het Zorg Innovatie Fonds investeert bedragen 
die variëren van 5 ton tot 1,5 miljoen. Het gaat hierbij om zogenaamd eigen ver-
mogen, waarbij Holland Venture in ruil voor het geïnvesteerde bedrag aandelen 
in de gefinancierde onderneming verkrijgt.  
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